11

Mittwoch, 11. Oktober 2023

Wirtschaft

Schnelles Geld mit altem Gold

Wer Goldschmuck verkauft, konnte oft mehr herausholen. Das zeigt eine HSG-Studie, und der Edelmetallhdndler Philoro gibt Tipps.

Thomas Griesser Kym

Goldschmuck im Gesamtwert
von 17,2 Milliarden Franken -
dieser Schatz schlummert in
Schweizer Haushalten. Tatsich-
lich diirfte es um einiges mehr
sein, denn dieser Wert beruht
auf einer Hochrechnung der
Selbstschatzungen, die 2633 Er-
wachsene (ab 18 Jahren) in einer
repriasentativen Umfrage der
Universitit St. Gallen abgegeben
haben. Und wie Professor Sven
Reinecke, der die Umfrageresul-
tate in einer Studie tiber Altgold
verarbeitet hat, sagt, schitzen
Besitzerinnen und Besitzer von
Goldschmuck dessen Wert im
Schnitt um rund ein Drittel zu
tiefein.

Reinecke erachtet dies denn
auch als einen wichtigen Grund,
warum Leute, die ihr Altgold
verkaufen, mit der ausbezahlten
Ankaufssumme recht zufrieden
sind, «weil sie eben den Wert
ihren Goldes unterschitzen und
derihnen angebotene Ankaufs-
preis hiufig tiber ihren Erwar-
tungen liegt». Dabei konnten
die Goldverkaufer oft mehr he-
rausholen, doch, zu Reineckes
Uberraschung, «holen fast zwei
Drittel der Verkaufswilligen kei-
ne Zweitmeinung zur Schétzung
ein». Was wiederum auch damit
zu tun haben diirfte, dass der
meistgenannte Grund, Altgold
zu verfliissigen, ein finanzieller
Engpass ist (siche Grafik). «Die
Verkiufer wollen das schnelle
Geld», sagt Reinecke.

Silber, Platin und Palladium
quasi verschenkt

Warum aber erhalten viele
Goldverkdufer weniger Geld,
als ihnen eigentlich vom Mate-
rialwert her gesehen zustiinde?
Das erklart Christian Brenner,
Geschiftsfithrer von Philoro
Schweiz. Viele Ankaufer bedien-
ten sich unpriziser Schitz-
methoden zur Bestimmung des
Altgoldwertes. Am meisten ge-
nannt wurde in der Umfrage das
Wigen (41 Prozent), gefolgt vom

Der Verkauf alten Goldschmucks ist Vertrauenssache. Und wichtig ist eine prazise Methode zur Ermittlung des wahren Werts.

Sauretest (26 Prozent) sowie
Entscheiden nach dem Bauch-
gefiihl oder einer Schitzung mit
den Augen (12 Prozent). Neben
der Ungenauigkeit all dieser Me-
thoden kommt hinzu, dass den
Verkaufern dann meist nur der
Wert des Goldes vergiitet wird.
Andere Edelmetalle, die Be-
standteil eines Schmuckstiicks
sein konnen, wie Silber, Platin
oder Palladium, sackt der An-
kaufer quasi gratis ein.

Das lasst sich laut Brenner
vermeiden, wenn man sein Alt-
gold einem Héndler anbietet,
der, wie Philoro, mit der Ront-
genfluoreszenz-Analyse (RFA)
arbeitet. Diese Erfahrung haben
laut der HSG-Studie freilich
nur 10 Prozent jener Befragten
gemacht, die schon ein- oder
mehrmals Goldschmuck ver-
kauft haben. Bei der RFA-Me-
thode kommt das Schmuckstiick
in ein Analysegerit, und dieses

ermittelt innert Sekunden alle
Metallbestandteile und ihre Ge-
wichtsanteile. Das kann sich
auszahlen, wie ein Beispiel
zeigt: Ein 9 Gramm schwerer

Griinde fiir den Verkauf
von Goldschmuck

Finanzieller Engpass

Geld fiir neuen Schmuck
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Ehering besteht zu drei Vierteln
aus Gold, gegen 15 Prozent aus
Palladium, der Rest sind Kupfer
und Nickel. Wird der Kunde nur
fiirs Gold entlohnt, erhalt er zum
aktuellen Tageskurs etwa 350
Franken. Wird ihm aber auch
das Palladium vergiitet, gibt es
eine Flinfzigernote obendrauf.
10 bis 15 Prozent mehr liessen
sich gut und gerne herausholen,
wenn alle Edelmetalle bezahlt
wiirden und nicht nur das Gold,
schitzt Brenner.

Das schenkt vor allem bei
teuren Schmuckstiicken ein.
Und dann gibt es nattirlich auch
Schmuckstiicke bekannter De-
signer oder solche mit Edel-
steinen. Solche Preziosen sind
meist mehr wert als der Mate-
rialwert des Goldes. In solchen
Fallen arbeitet Philoro mit dem
Wiler Auktionshaus Rapp fiir
Schatzungen zusammen, denn
fiir die Kundin konnte es lukra-
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tiver sein, das Schmucksttiick in
einer Auktion zu verkaufen statt
an einen Edelmetallhandler.

Vorsicht: fliegende Héandler
sind oft windig

Generell rat Brenner zur Vor-
sicht bei fliegenden Héndlern,
die oft keine Geschiftsadresse
angeben und bei Reklamationen
nur schwer oder gar nicht zu er-
reichen sind. Besser seien Hind-
ler, die beim Zentralamt fiir
Edelmetallkontrolle in Bern re-
gistriert sind und idealerweise
ein stationidres Ladengeschéft
haben. Achten solle man auch
auf Branchenauszeichnungen
und Testsiegel. Als Richtwert fiir
einen hohen Ankaufspreis nennt
Brenner bei Gold eine Vergi-
tung von mindestens von 90
Prozent des Materialwerts. Wel-
chen Preis man erwarten darf;
zeigt auf www.philoro.ch/altgold
ein Edelmetallrechner.

Fir Gold zur Post

Kooperation Wer sein Altgold
bei Philoro zu Geld machen
mochte, steht vor dem Problem,
dass der Edelmetallhdndler in
der Schweiz nur zwei Standorte
hat, in Wittenbach und Ziirich.
Hinzu kommt eine Filiale in
Eschen in Liechtenstein. Ganz
anders die Post, die trotz per-
manenten Abbaus noch immer
uber ein relativ dichtes Poststel-
lennetz verfiigt. Diese Prisenz
fithrt nun zu einer Kooperation
zwischen Philoro und der Post.
In vorerst drei Poststellen kon-
nen Kundinnen und Kunden
Philoro-Goldprodukte wie das
Goldvreneli, den Wiener Phil-
harmoniker oder Goldbarren
von 1 bis 100 Gramm kaufen
und verkaufen. Hinzu kommen
moderne Sammlermiinzen und
Eigenpragungen. Das Sortiment
lasst sich auch online bei der
Post begutachten und bestellen.
In vorerst sieben Poststellen
konnen zudem Besitzerinnen
und Besitzer von Altgold in
Form von Goldschmuck diesen
zum Verkauf abgeben.

In der Ostschweiz ist bei bei-
den Pilotversuchen, dem Han-
del mit neuen Goldprodukten
und dem Ankauf von Altgold,
die Poststelle am St.Galler
Bahnhofplatz dabei. Gold, das
die Kundschaft zum Verkauf
vorbeibringt, wird von der Post
an Philoro zur Begutachtung
und Wertermittlung weitergelei-
tet. Danach erhilt die Kundin
oder der Kunde ein Preisange-
bot, dass sie oder er binnen 48
Stunden annehmen oder ableh-
nen kann. Bei Altgold verspricht
Philoro die Vergiitung zum ta-
gesaktuellen Goldpreis. Die Post
erhilt fiir ihre Vermittlungs-
tatigkeit Gebiihren von Philoro.
Je nachdem, wie sich die Ange-
bote entwickeln, ist deren Aus-
weitung auf weitere Poststellen
vorstellbar. (T.G.)
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Chefwechsel bei
Swisspacer

Industrie Bei der Firma Swiss-
pacer mit Hauptsitz und Pro-
duktion in Kreuzlingen hat Mat-
thias Bach die Geschiftsfiihrung
ibernommen. Der bisherige
Technische Direktor folgt auf
Francis Cholley, der innerhalb
der Gruppe der franzosischen
Muttergesellschaft Saint-Go-
bain eine neue Aufgabe liber-
nimmt. Swisspacer stellt War-
me-Kante-Abstandshalter her.
Dabei handelt es sich um Ab-
standshalter aus einem Kunst-
stoffverbundmaterial (statt wie
frither aus Aluminium) mit ge-
ringer Wirmeleitfahigkeit, die
zwischen den Glasscheiben von
Mehrscheiben-Isolierglas ver-
baut werden. Das hilft, die War-
mebriicke von innen nach aus-
sen zu reduzieren, was Energie
spart und die Bildung von
Schimmel am Glasrand vermei-
det. Swisspacer beschéftigt welt-
weit 150 Mitarbeitende. (T. G.)



